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beim Immobilienverkauf

Wer eine Liegenschaft verkaufen méchte, ist als Verkaufer einer Liegenschaft oft mit
schwer nachvollziehbaren Ablaufen konfrontiert. Die meisten Maklerbiiros drangen
auf seitenlange Exklusiv-Maklervertrage und walzen in der Regel alle Kosten auf den
Kunden ab. Oft fallen sogar Kosten an auch wenn das Objekt nicht verkauft wurde.

ie Immoline-Basel AG arbeitet an-
ders und hat als Branchenvorreiter
seit nun fast zehn Jahren das span-
nendere Verkaufsmodell ohne Ver-
kaufsexklusivitat anzubieten. Mit dieser Philo-
sopie hat sich das Unternehmen den gréssten
Marktanteil am Platz Basel gesichert, wenn es
um den Verkauf hochwertiger Liegenschaften
geht. Der Geschaftsfihrer sprach mit dem In-
haber der Immoline-Basel AG, Thomas Kdstner.

«Geschaftsfiihrer»: Sie setzen in ihrem Beruf un-
gewdhnliche Massstabe. \Was unterscheidet Sie
und Ihre Immoline von anderen Mitbewerbern?

Thomas Késtner: Normalerweise versucht ein
Immobilienburo, dem Kunden einen Exklusivver-
trag schmackhaft zu machen. Das ist bequem,
denn der Kunde ist dann an ihn, zum Beispiel ein
halbes Jahr, gebunden. Zudem muss der Kunde
Auslagen, wie zum Beispiel Inserate, Internetge-
bihren oder die Prospekterstellung, bezahlen.
Auch wenn der Verkauf nicht klappt oder der
Kunde aussteigen mdchte, muss er trotzdem
die Aufwendungen bezahlen.

Der Immoline-Kunde bleibt frei. Eine Vermitt-
lungsgebihr wird nur fallig im Erfolgsfalle, der
notariellen Verurkundung fallig. Das Ziel ist es
eine Liegenschaft innert kurzer Zeit zum best-
mdglichen und fir beide Seiten vetretbaren
Preis zu verkaufen. Alles was wir bis zur Eigen-

tumsumschreibung tun missen, ist unser
unternehmerisches Risiko.

Alter:
Zivilstand:
Erlernter Beruf:

Hobbies:

Thomas Kdstner

Erfolgreich:
Immoline-Basel AG steht fur Hausverkauf
ohne «Knebelvertrage.

Sie investieren also zunéchst Zeit und Geld
und nur im Erfolgsfall bekommen Sie eine
ortsiibliche Vermittlungsgebiihr?

Ja, dies erachten wir als zeitgeméss und fair.
Inserate und sonstige Aufwendungen miissen
unsere Kunden, wie erwéhnt, ebenfalls nicht
bezahlen.

Wie sieht bei lhnen die Vertragsebene aus?
Bei uns zahlt noch der Handschlag.
Im Ernst?

Ja, sicher. Unsere Verkaufer-Kunden schatzen
dies sehr. Natirlich bekommt unser Kunde auf
Wunsch eine schriftliche Bestatigung der Kon-
ditionen. Wir verneinen jedoch aus Prinzip so-
genannte «Knebel- und Alleinvertragey.

Immobilienverkauf ist Vertrauenssache?

Das ist richtig. Eine Immobilie zu verkaufen ist
ein laufender Prozess. Das Vertrauen wachst
durch die Verkaufsaktivitaten. \WWenn ein Haus-
verk&ufer jedoch zum Beispiel nach zwei Mona-
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ten das Gefuhl haben sollte, dass die «Chemie»
zwischen ihm und uns nicht mehr stimmt, kann
er jederzeit wieder kostenfrei aussteigen.

Wie lange dauert ein erfolgreicher Verkauf?

Im Durchschnitt bendtigen wir fir den Verkauf
einer Liegenschaft zwei bis drei Monate, bei
grdsseren Villen (Uber 2,5 Millionen Franken)
zirka sechs Monate, bis zum Kaufabschluss.

Unser Vorteil ist es, dass wir dank unserer
zweisprachigen Internetplattform neben ein-
heimischer Klientel einen nicht unbetracht-
lichen Anteil an ausléandischen Spitzenkréaften
aus der Wirtschaft zu unseren Kunden zéhlen.

Sie expandieren in Krisenzeiten an die Freie
Strasse. Wie sehen Sie die Zukunft?

Der Immabilienmarkt im Raum Basel ist fantas-
tisch. Die Immoline-Basel AG wé&chst und ent-
wickelt sich kontinuierlich. Aus diesem Grund
haben wir uns als Basels fiihrendes Immobi-
lienunternehmen entschieden, mit unserem
Kundencenter auch im Herzen von Basel fir
unsere Kunden prasent zu sein.

Weitere Informationen

Immoline-Basel AG

Hauptsitz: Arnold Bécklin-Strasse 31

CH-4051 Basel

Kundencenter: Freie Strasse 105

CH-4051 Basel

Telefon +41 (0)61 273 70 00
immoline-basel.ch

www.immoline-basel.ch




